
  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

CHỨNG CHỈ HÀNH NGHỀ BẤT ĐỘNG SẢN 

(Theo Quyết định số 29/2007/QĐ-BXD ngày 31/12/2007) 

 

➢ CHỨNG CHỈ MÔI GIỚI BẤT ĐỘNG SẢN 

➢ CHỨNG CHỈ QUẢN LÝ, ĐIỀU HÀNH SÀN GIAO DỊCH BẤT ĐỘNG SẢN 

 

 



  



 

GIỚI THIỆU CHƯƠNG TRÌNH 

Từ giữa năm 2022 đến nay, thị trường bất động sản chịu nhiều tác động trực tiếp từ chính 

sách pháp luật trong quá trình sửa đổi, chính sách tiền tệ với việc kiểm soát tín dụng. Thêm 

vào đó, thị trường bất động sản vẫn chưa phục hồi hoàn toàn sau đại dịch Covid 19. Có thể 

nói đây là thời điểm khó khăn đối với thị trường nói chung và các nhân viên môi giới nói riêng. 

Tuy vậy, đây được xem là điều bình thường đối với chu kỳ kinh tế. Sự biến động này vừa là 

thử thách và cũng là cơ hội với những người biết nắm bắt cơ hội. Chính vì vậy, việc trang bị 

đầy đủ kiến thức chuyên môn qua việc tham gia các khóa học môi giới bất động sản để có thể 

thăng tiến trong sự nghiệp là cực kỳ quan trọng. 

Nhằm đáp ứng nhu cầu ngày càng cao việc bổ sung những kỹ năng cần thiết cho đội ngũ nhân 

viên Sale, nhân viên kinh doanh, quản lý, điều hành và các dịch vụ liên quan đến bất động 

sản. Viện Quản trị và Tài chính (IFA) là tổ chức có uy tín chuẩn do Bộ xây dựng thẩm định, 

liên tục khai giảng các khóa học Môi giới bất động sản, Định giá bất động sản và Quản lý sàn 

giao dịch bất động sản trên Toàn quốc. Học viên tham gia vào khóa học chứng chỉ môi giới 

bất động sản tại đây không chỉ có nâng cao kiến thức chuyên môn, mà sau khi hoàn thành 

khoá học, Viện IFA sẽ tổ chức thi và cấp chứng nhận hoàn thành khoá học theo quy định, đây 

là một trong những điều kiên cần để thi lấy chứng chỉ hành nghề BĐS. 

CHỨNG CHỈ/ CHỨNG NHẬN 

Học viên sau khi hoàn thành chương trình và thông qua kiểm tra đạt yêu cầu sẽ được cấp 

Chứng chỉ môi giới bất động sản và Quản lý sàn giao dịch bất động sản theo đúng quy định 

hiện hành. Chứng chỉ do Viện Quản trị và Tài chính cấp có giá trị toàn quốc phù hợp với từng 

lĩnh vực, ngành nghề quy định. 

ĐỘI NGŨ GIẢNG VIÊN 

Các khóa học được giảng dạy bởi một đội ngũ giảng viên là các Giáo sư, Tiến sĩ đang giảng 

dạy tại các trường đại học trong và ngoài nước; các chuyên gia được đào tạo ở nước ngoài 

và các chuyên gia đang công tác tại các Công ty, tập đoàn kinh doanh địa ốc, bất động sản 

với nhiều kinh nghiệm thực tiễn tham gia giảng dạy sẽ giúp cho các học viên có được những 

kiến thức và phương pháp, kỹ năng về môi giới và quản lý sàn giao dich bất động sản tốt.  



 

ĐỐI TƯỢNG THAM DỰ  

Căn cứ Luật kinh doanh bất động sản số 66/2014/QH13, ngày 25/11/2014 và Thồng tư 

11/2015/TT-BXD ngày 30/12/2015. Bắt đầu từ ngày 16/02/2016 tất cả cá nhân, các tổ chức 

tham gia vào lĩnh vực kinh doanh, môi giới BĐS đều phải có chứng chỉ hành nghề môi giới bất 

động sản thông qua việc học các khóa học môi giới bất động sản và thi sát hạch. 

➢ Cá nhân, tổ chức tham gia hoạt động môi giới, định giá bất động sản, quản lý, điều hành 

sàn giao dịch bất động sản. 

➢ Các cá nhân có nhu cầu tìm hiểu kiến thức về bất động sản 

➢ Nhà đầu tư muốn tìm hiểu thị trường và trang bị kiến thức để tham gia thị trường 

THÔNG TIN KHOÁ HỌC 

➢ Hồ sơ đăng ký: 02 ảnh 3 x 4cm, 01 bản photo 2 mặt chứng minh nhân dân/ căn cước 

công dân hoặc sổ hộ chiếu. 

➢ Thời gian, lịch khai giảng: Xin vui lòng liên hệ «Bộ phận đào tạo/tư vấn» để nhận 

thông tin chi tiết. 

➢ Hình thức đào tạo:  Online qua Zoom phù hợp với học viên bân rộn hoặc chỗ ở cách 

xa địa điểm đào tạo chính thức. Học viên vẫn được bổ sung kiến thức đúng chuyên 

môn, tương tác trao đổi trực tiếp với giảng viên, cam kết chất lượng giảng dạy tốt. 

➢ Học phí: 

KHOÁ HỌC THỜI LƯỢNG HỌC PHÍ 

Chứng chỉ môi giới bất động sản 6 buổi (mỗi buổi 3 giờ) 2,500,000 vnđ 

Chứng chỉ Quản lý, điều hành sàn giao 

dịch bất động sản 

8 buổi (mỗi buổi 3 giờ) 3,500,000 vnđ 

Xin vui lòng liên hệ «Bộ phận đào tạo/tư vấn» để biết về các chính sách ưu đãi. 

 

 

 

 



 

NỘI DUNG ĐÀO TẠO 

CHƯƠNG TRÌNH ĐÀO TẠO CHỨNG CHỈ MÔI GIỚI BẤT ĐỘNG SẢN 
Thời gian đào tạo: 6 buổi (mỗi buổi 3 giờ) 

Chuyên đề Nội dung chi tiết 

PHẦN 1: 

KIẾN THỨC CƠ SỞ 

1. Pháp luật kinh doanh về kinh doanh bất động sản 

- Những quy định chung; 

- Kinh doanh bất động sản có sẵn; 

- Kinh doanh bất động sản hình thành trong tương lai; 

- Kinh doanh dịch vụ bất động sản; 

- Chế tài liên quan trong hoạt động kinh doanh bất động sản; 

2. Phòng chống rửa tiền trong đầu tư, kinh doanh bất động sản 

- Khái niệm; 

- Nguyên tắc về phòng, chống rửa tiền; 

- Các hành vi bị cấm; 

- Biện pháp phòng, chống rửa tiền; 

3. Thị trường bất động sản 

- Tổng quan về thị trường bất động sản; 

- Nhà ở và các loại nhà ở; 

- Đầu tư kinh doanh bất động sản; 

- Những kỹ năng cần có trong kinh doanh/dịch vụ bất động sản (Đầu 

tư, Định giá, môi giới, tư vấn, quản lý sàn…); 

4. Đầu tư kinh doanh bất động sản 

PHẦN 2: 

MÔI GIỚI BẤT ĐỘNG SẢN 

1. Tổng quan, giới thiệu về dịch vụ môi giới bất động sản 

- Môi giới bất động sản là gì? 

- Hình ảnh một nhà môi giới bất động sản chuyên nghiệp 

- Những yếu tố ảnh hưởng đến nghề môi giới 

2. Quy trình và kỹ năng môi giới bất động sản 

- Khám phá nhu cầu bất động sản; 

- Đánh giá khách hàng 

- Chuẩn bị môi giới 

- Chuẩn bị - Tiếp xúc - Chào sản phẩm 

- Thương lượng và tiếp thị 

- Kết thúc thương vụ 

- Chăm sóc khách hàng trong môi giới 

3. Thực hành, viết báo cáo thực tế 

THI CUỐI KHÓA THI CHỨNG CHỈ HÀNH NGHỀ THEO QUI ĐỊNH CỦA BỘ XÂY DỰNG 



 

CHƯƠNG TRÌNH ĐÀO TẠO CHỨNG CHỈ QUẢN LÝ, ĐIỀU HÀNH 
SÀN GIAO DỊCH BẤT ĐỘNG SẢN 

Thời gian đào tạo: 8 buổi (mỗi buổi 3 giờ) 

Chuyên đề Nội dung chi tiết 

PHẦN 1: 

KIẾN THỨC CƠ SỞ 

1. Pháp luật kinh doanh về kinh doanh bất động sản 

- Những quy định chung; 

- Kinh doanh bất động sản có sẵn; 

- Kinh doanh bất động sản hình thành trong tương lai; 

- Kinh doanh dịch vụ bất động sản; 

- Chế tài liên quan trong hoạt động kinh doanh bất động sản; 

2. Phòng chống rửa tiền trong đầu tư, kinh doanh bất động sản 

- Khái niệm; 

- Nguyên tắc về phòng, chống rửa tiền; 

- Các hành vi bị cấm; 

- Biện pháp phòng, chống rửa tiền; 

3. Thị trường bất động sản 

- Tổng quan về thị trường bất động sản; 

- Nhà ở và các loại nhà ở; 

- Đầu tư kinh doanh bất động sản; 

- Những kỹ năng cần có trong kinh doanh/dịch vụ bất động sản (Đầu 

tư, Định giá, môi giới, tư vấn, quản lý sàn…); 

4. Đầu tư kinh doanh bất động sản 

PHẦN 2: 

MÔI GIỚI BẤT ĐỘNG SẢN 

1. Tổng quan, giới thiệu về dịch vụ môi giới bất động sản 

- Môi giới bất động sản là gì? 

- Hình ảnh một nhà môi giới bất động sản chuyên nghiệp 

- Những yếu tố ảnh hưởng đến nghề môi giới 

2. Quy trình và kỹ năng môi giới bất động sản 

- Khám phá nhu cầu bất động sản; 

- Đánh giá khách hàng 

- Chuẩn bị môi giới 

- Chuẩn bị - Tiếp xúc - Chào sản phẩm 

- Thương lượng và tiếp thị 

- Kết thúc thương vụ 

- Chăm sóc khách hàng trong môi giới 

3. Thực hành, viết báo cáo thực tế 

 



 

 

Chuyên đề Nội dung chi tiết 

PHẦN 3 

QUẢN LÝ VÀ ĐIỀU HÀNH 

SÀN GIAO DỊCH BĐS 

1. Giới thiệu về sàn giao dịch 

- Vai trò của sàn giao dịch 

- Các loại sàn giao dịch 

- Điều kiện thành lập sàn giao dịch 

2. Tổ chức và quản lý sàn giao dịch 

- Cơ sở hình thành 

- Chiến lược hoạt động  

3. Thực hành, viết báo cáo thực tế 

THI CUỐI KHÓA THI CHỨNG CHỈ HÀNH NGHỀ THEO QUI ĐỊNH CỦA BỘ XÂY DỰNG 

 

   



 

MỘT SỐ ĐỐI TÁC TIÊU BIỂU 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


